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远光软件股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号： 2017003
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          √路演活动
□现场参观

□其他 （   ）

	参与单位名称及人员姓名
	华商基金陈雷、理成资产张飞鹏、百商汇鑫刘冰清、雷球资本魏子涵、中颐集团梁怡斐、方御投资朱俊

	时间
	2017年6月21日

	地点
	上海

	上市公司接待人员姓名
	戴文斌、杨哲灏

	投资者关系活动

主要内容介绍
	1、简单介绍公司主营业务、业绩近况、未来发展。

答：我公司是一家专注为国内企业提供信息化服务的上市公司，主要面向集团化的企业客户，公司以珠海为总部，在武汉、北京均有研发基地，公司总人数为3795人。2016年，公司总营收超过10亿元，同比增长19.63%。归属上市公司股东的净利润同比增长8.37%  在电力行业内主要服务于国家电网和南方电网两大电网公司及五大发电集团；公司也积极拓展电力行业外客户如厦门航空、完达山乳业等。
公司的主营产品与服务包括集团资源管理、能源互联网、智能物联网、社会信息化等。在电力信息化领域，公司有近三十年的行业经验，并有较深的集团化服务经验、技术积累。除了集团资源管理的既有优势领域外，在燃料智能方面，公司主要为发电集团的火力发电企业提供燃煤入炉前管理、软硬件一体化的产品，2015年该业务有较大幅度的增长，2016年营收约为2.03亿元。公司下属子公司远光南京广安近年有较大的业绩增长，该子公司产品主要为工程与研发项目提供信息化管理，自2014年投资收购以来营业收入一直稳步增长，由2014年设立以来的百万级营业收入，到2016年实现接近4337万的营业收入。一方面南京广安将继续在高端装备、航空航天类领域拓展，另一方面公司也将南京广安的产品引入电力行业，取得了较为可喜的成绩。
公司在2016年推出了定增项目：依托AI的智能企业管理软件项目、BDaaS 模式的智慧能源服务项目（一期）、能源产业园之研发培训综合楼项目。公司既有优势信息化项目、燃料智能化项目、定增项目等将会是公司未来发展的主要方向。
2、公司毛利率对比以往有所下降，原因是什么？

答：近年来，公司一直在大力进行研发投入、招聘研发人才，研发新产品，这是毛利率下降的一个因素。另一方面，公司燃料智能化是软硬件一体化结合的产品，公司将部分硬件、工程建设等非核心技术部分外包，造成了毛利率下降。公司未来将进一步深化精细化管理，严格控制成本费用。

3、 公司在发电端、电网端有什么规划？

答：公司密切关注智能电网、智慧电厂等发展情况，寻找机会切入。

4、人工智能项目的研发投入对公司有什么影响？

答：公司目前正使用自有资金在投入，项目预计在未来2、3年内会产生效益。短期内，研发人员数量及投入将会提高，该项目的研发人员在2016年已陆续到位，目前正在引入该方向的高端技术人才。公司的人工智能项目主要关注于应用层面的研发，而非底层技术研究。

5、 公司目前有软硬件一体化的项目，长远来看，公司发展目标是否转向软硬件方面？

答：公司目前仍以信息化服务为主，软硬件一体化目前我们已经成功应用在燃料智能化业务方面，希望未来随着技术的发展和进步，希望可以进行适当的拓展。

6、公司近年来有哪些战略、方案来实现利润回归？

答：近年来得益于行业发展和国家政策的因素得到了高速的发展。为应对高速增长，公司的研发人数亦不断增长、人力成本也在增加。2016年首次营收突破10亿元，利润也较2015年有所增长。公司未来将进一步扩大营收，同时做好成本管理、提高人力资源效率，以期利润逐步提升。

7、 关注定增项目期间，公司能有技术储备的新的产品、或有竞争力的产品有哪些，对公司业绩的拉动性如何？

答：就定增项目而言：
基于人工智能的管理软件目前在信息化领域刚刚兴起。公司对此领域保持乐观的态度。

售电信息化服务方面，虽然电改仍在试点，但对比国外经验，可预见售电市场是一个非常广阔的市场，相应的售电信息化市场前景也可观。公司正在积极布局工业领域的售电信息化服务：公司在珠海高新区成立了售电公司，作为售电信息化解决方案的试验田。同时也参与了由国电投发起的全国性售电公司——北京融和晟源售电有限公司。售电领域各方都在不断探索业务模式，公司在该领域中已为一些客户提供了信息化咨询工作。

公司也期望通过定增项目，实现售电信息化的迅速产业化。



	附件清单（如有）
	

	日期
	2017年06月21日


