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远光软件股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号： 2017009
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          √路演活动
□现场参观

□其他 （电话沟通会）

	参与单位名称及人员姓名
	南方基金应帅、孙鲁闽、熊琳、龙一鸣、王峥娇、林乐峰、邹寅隆、刘树坤；长城基金向威达、赵凤飞、蒋劲刚、杨宇；尚腾资本王炫；上投摩根蒋科；富国基金肖晶、李元博、曹文俊、陈杰、林庆、钱伟华；财通基金金梓才、郑良海、姚思劼、张坤、丁星乐、王奕之；银河基金施文琪；国泰君安资本刘骁、李庄骅、慈梦成、齐国东；银河基金田萌、沈怡。中国平安胡轶韬、包斅文；东方证券王延飞、张伟锋、韩冬、郭乃幸、林鹏；中银基金王伟然、张响东、张文洁；华安基金李欣、汤旸玚；浦银安盛基金黄星霖、刘浩峰、杨岳斌。

	时间
	2017年9月21日

	地点
	上海

	上市公司接待人员姓名
	陈利浩、黄笑华、李美平、毛华夏、戴文斌、王凯航

	投资者关系活动

主要内容介绍
	1、公司主要情况的介绍
答：公司多年来服务特大型集团企业的信息化建设，是国内具有服务特大型集团企业的技术架构的软件厂商。在珠海（总部）、武汉、北京设立了三大研发中心，七大产品事业部，十几年来积淀形成了规范严谨的集团型管理软件研发体系（CMMI5资质），为打造大型集团管理软件奠定了基础。公司近几年来明确了业务四大战略方向：集团管理、智慧能源、智能物联、社会互联。
集团管理业务是公司的既有优势业务，长期以来，公司深耕集团企业，研发了面向集团企业的一系列产品及解决方案，已在多个不同行业的大型集团企业成功应用，得到客户好评。为了更好地巩固既有优势业务、布局未来，公司推出了智控财务云共享服务、集团资金管控、全面预算管理、依托AI技术的智能企业管理软件等产品，改变传统管理软件以功能和流程为驱动、学习成本高、用户体验差等弊端，让管理系统以人为本，更加智能化、人性化。
智慧能源方面，公司旗下的控股子公司有远光能源互联网公司、高远电能，参股了全国性跨区域售电的北京融合晟源售电公司，今年又收购了从事配网服务的昊美科技，再加上公司原有的远光共创、瑞翔科技、远光智和卓源三家子公司，至此，公司已经完成了从发、输、配、售全业务布局。
社会互联方面，相关的产品和解决方案已深入智慧城市建设各个领域，包括智慧党建、智慧交通、智慧教育、智慧组织等，我们运用区块链技术的精准扶贫产品，获得了非常好的应用和评价。
智能物联方面，完成了包括智慧燃料、智能管理设备、智慧仓储等产业布局。特别是与深粮集团、远望谷合作的深远数据以及物联网基金，为我们深度挖掘粮食系统更多信息化需求和粮食大数据奠定了基础。
2、电力行业信息化的高峰是不是已经过了？公司如何看待电力行业信息发展阶段？

答：电力行业最早的信息化建设并不是因为外部竞争所导致的，而是内部管理要求驱动。售电和增量配电开放之后，电力企业或将面临外部的竞争，对信息化水平的要求将更高，因此，我们认为信息化需求的空间巨大。
3、在集团管理软件方面，远光产品有何优势？
答：公司的集团资源管理产品，能够支撑成百上千子企业的集团企业的资源管理，对于大型集团央企，公司产品与一般通用的有很大区别，通用的集团管理软件是解决单体企业内部的资源协调问题，公司的产品除了强调单体企业内部人财物一体化以外，在集团资源纵向、集团统筹方面做了很多功能和优化。因此，在集团特性层面优于国内厂商，在管理模式的适用性上又优于国外的厂商。 
4、市场上也有能源互联网的同类产品，远光有何优势？

答：公司核心团队专注集团企业客户特别是电力行业集团客户逾30年，对电力行业的产业特性、经营特点、管理模式、业务流程等有着长期、深入、全面的理解，公司为配售电公司精心打造的一体化信息服务平台，可以为配售电公司提供全方位的信息化解决方案，包括负荷预测、购售电管理、保价服务、能效服务等。同时，我们与以Kisters为代表的欧美电改后优秀的IT公司合作，引入先进行业经验。我们认为能源互联网的发展将经历三个阶段：第一阶段的价格竞争购销差价也即目前所处的阶段、第二阶段服务竞争增值服务，第三阶段生态竞争产业链服务，我们在能源互联网业务的全产业链布局，逐步构建生态圈，将有利于在未来发展阶段赢得先机。
5、贵公司在电力行业深耕之外，是否拓展其他行业客户？产品是否通用？ 

答：为了使公司的产品更具有适应性，我们对产品进行了分层，包括支撑层、国际化层、标准层、行业层和自定义层，大大提升了产品的适应能力和进化能力，通过模块的配置可以满足不同行业和客户的需求。除了电力行业外，还拓展了其他行业客户，如完达山、厦门航空等。
6、2016年行业业绩回暖是否与营改增有关系？
  答：“营改增”与公司业绩回暖关系不大，因为我们的客户主要是特大型集团企业。客户群是中小企业的公司可能影响会大点。
7、国家推行的软件国产化，对公司有何影响？
答：去年底习近平总书记提出“两个加快”：加快推进网络信息技术自主创新，加快推进国产自主可控替代计划。我们的客户多为大型央企集团，是涉及国计民生的命脉行业，正是国家强调的要加快的对象。因此，国产化对公司来说是利好，这是从国家战略的角度，从另一方面看，我们的理念是软件适应企业持续优化，仅从企业应用角度、管理持续优化角度，我们认为国产软件也是有优势的。


	附件清单（如有）
	

	日期
	2017年09月21日


